Descriptif

Diplome national de niveau 3
Durée de la formation : lan, 2 ans ou 3 ans

Enseignement professionnel avec 3 blocs de compé-

tences:
Bloc n° 1 Recevoir et suivre les commandes
Bloc n° 2 Mettre en valeur et approvisionner

Bloc n°® 3 Conseiller et accompagner le client dans son
parcours d’achat

Enseignement général :

Francais—Histoire et Géographie
Mathématiques/Sciences Physiques
Langue vivante—Arts Appliqués
Education Physique et Sportive
Prévention Santé Environnement

Chef d’ceuvre (pluridisciplinaire)

Période de formation en entreprise :
Formation en milieu professionnel prise en

Activités professionnelles

Le titulaire du diplome « CAP Equipier poly-
valent du commerce » exerce son activité
dans tous types de commerce, alimentaires et
non alimentaires, détaillants ou grossistes.

Le titulaire du « CAP Equipier polyvalent du
commerce » exerce les activités relevant des
domaines suivants :

- Réception et suivi des commandes ;

- Mise en valeur et approvisionnement ;

- Conseil et accompagnement du client dans
son parcours d’achat.

Leur mise en oeuvre peut varier selon la na-
ture, la taille et les modalités de fonctionne-
ment des organisations concernées, le type et
la complexité des produits et services com-

ULIS
Unité Localisée pour Inclusion Scolaire
Parcours de 2 a 3 ans

Le lycée professionnel propose un
dispositif ULIS PRO destiné a assurer la continuité de
la scolarisation d’éléves en situation de handicape
reconnue par la MDPH.

Poursuite d’études

Le titulaire du CAP Equipier Polyvalent
du Commerce peut prétendre éventuelle-
ment poursuivre des études en :

- Baccalauréat Professionnel :

Métiers du commerce et de la vente
Option A animation et gestion de
I'espace commercial
Option B prospection clientéle et
valorisation de I'offre commerciale

- Mention complémentaire :
«Essayage—retouche—vente

Emplois concernés:
= Vendeur-conseil
= Téléconseiller
= Assistant commercial
= Conseiller de vente




Reglement de I'examen

Domaine professionnel Forme | Coef

EP1- Réception et suivi des commandes CCF 3
EP2 - Mise en valeur et approvisionnement CCF 5
EP3 - Conseil et accompagnement du client CCF 6

Domaines généraux

EG1 - Prévention-santé-environnement CCF 1
EG2- Francais et Histoire Géographie CCF 3
EG3 — Mathématiques et Sciences CCF 2
EG4 - Education Physique et Sportive CCF 1
EG5 - Langue vivante étrangére CCF 1
Epreuve facultative : oral de langue vivante Oral 1

CCF : Contréle en Cours de Formation

VISITES, RENDEZ-VOUS,INFORMATIONS,
MINI-STAGES
Contact
Mme Gaélle CATTET
Directeur Délégué aux Formations
Professionnelles et Technologiques
R : 03.86.77.07.30 (standard)

D‘Cﬂ!‘

gaelle.cattet@ac-dijon.fr

Lycée Maurice GENEVOIX
route d’Avril-sur-Loire
58300 DECIZE

® :03.86.77.07.30

: 03.86.77.07.37

Mail : 0580761m@ac-dijon.fr
http:/ /lyc58-genevoix.ac-

Horaires d’enseignement hebdoma- | 1ere 2¢me
daires année | annce
Frangais Histoire Géographie 2h 2h
Langues vivantes 1.5h 15h
Mathématiques Sciences Physiques 15 h 15h
Prévention Santé Environnement 1.5h 1h
Arts appliqués 1h 1h
Education Physique et Sportive 25h 25h
Accompagnement personnalisé, orientation 35h 35h
Enseignement professionnel 11.5h 12h
Co-intervention Professionnel - Frangais 1.5h 15h
Co-intervention Professionnel - Maths 1.5h 1.5h
Réalisation d'un chef d'ceuvre (pluridisciplinaire) 3h 3h
Périodes de Formations en Entreprises (PFMP) 14 semaines

C

Ce CAP Equipier Polyvalent du Commerce prépare de
futurs professionnels aux métiers de la vente. Ces pro-
fessionnels seront employés dans tous types de com-
merces, alimentaires et non alimentaires, en petites,
moyennes et grandes surfaces.

lls assurent la réception et le suivi des commandes et
des colis, approvisionnent et mettent en valeur les pro-
duits dans les rayons, accueillent, informent et conseil-
lent le client.
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REGION ACADEMIQUE

¢ Etre employé de commerce c’est :

. . BOURGOGNE "
=) Recevoir et suivre des commandes FRANCHE-COMTE
. MINISTERE
DE L’EDUCATION NATIONALE,
DE L’ENSEIGNEMENT SUPERIEUR
ET DE LA RECHERCHE

mm) Mettre en valeur et approvisionner les
rayons. EN

mm) Conseiller et accompagner le clientdans ™
son parcours d'achat.

mm) Enregistrer, 4 la caisse, les

marchandises et encaisser selon le mode REGION
de paiement. BOURCOCGNE
FRANCHE

COMTE



